
Die Aarcon GbR ist eine auf die Sicherheits- und Dienstleistungsbranche spezialisierte 

Personalberatung mit Sitz in München und bundesweiter Tätigkeit. Unser Team vermittelt seit 

vielen Jahren erfolgreich Kandidaten in der Branche. Wir suchen Dich als: 

 

Business Developer Security Solutions Ost (m|w|d)  

Dein neuer Arbeitgeber: 

Unser Mandant ist ein renommiertes und international tätiges Unternehmen aus der 

Sicherheitsbranche. 

Deine Aufgaben: 

 Du übernimmst den kompletten Sales Cycle im Verantwortungsbereich 

 Du betreibst eigenständige Akquise von Neukunden für den Bereich Sicherheitslösungen 

 Du kümmerst Dich um die Konzeption und Umsetzung eines nachhaltigen Vertriebsplans im 

Sinne der Strategie 

 Du verantwortest die Erreichung der Wachstumsziele im Verantwortungsbereich 

 Du arbeitest mit verschiedenen internen Abteilungen im Rahmen einer Matrixstruktur 

 Du betreibst Netzwerkaktivitäten zur Gewinnung von Neukunden 

Deine Must-Haves: 

 Du verfügst über eine abgeschlossene Ausbildung oder Studium  

 Du verfügst über eine Vertriebs- und Gewinnermentalität sowie strategisches Denken 

  Du verfügst idealerweise mehrjährige Berufserfahrung in einer vergleichbaren Position mit 

einem Bezug zum Business Development 

 Gültiger PKW-Führerschein Klasse B  

Deine Benefits bei unserem Mandanten: 

 Ein krisensicherer und unbefristeter Arbeitsplatz 

 Betriebliche Altersvorsorge 

 Dynamisches Team und sehr gutes Betriebsklima 

Fühlst Du Dich angesprochen? Bewirb Dich jetzt und verpasse nicht diese Chance auf Deine neue 

Herausforderung!  

Du kannst uns gerne Deine Unterlagen per E-Mail an bewerbung@aarcon.net zukommen lassen und 

wir melden uns bei Dir telefonisch oder per E-Mail, um die nächsten Schritte zu besprechen.  

Team Aarcon sucht Dich für unseren Mandanten! 
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